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           CID MUNICIPIOS CENTRO 

                    NETWORKING 

       “VENDER MEJOR-VENDER MÁS” 

                   11 de febrero de 2020 

                  DE 19:30 A 22:30 horas 

                                  Lugar – Calamonte 

                            Polig. Ind. Dehesa del Rey, s/n 

                                   06810 CALAMONTE 

PROGRAMA 

• 19:30 h Recepción de asistentes. 

• 20:00 h Presentación de los participantes-referencias.                                

• 20:30 h Ponencia: 

✓ Etapas en el proceso de ventas. La rueda de la venta. 

✓ Cómo captar clientes. 

✓ La comunicación como herramienta. 

✓ La prospección como técnica. 

✓ Las objeciones del cliente. 

✓ El cierre de la venta. 

• 21:45 h Debate-Aperitivo Networking. 

• 22:30 h Cierre de la jornada. 

•  

Rogamos confirmen asistencia-657 62 18 78-msvaquero@alamcia.es 

 

CIDEMPRENDE 

Ponente: Javier Cabanillas Duarte 

Licenciado en Ciencias 

Económicas y Empresariales 

Máster de Gestión Comercial, 

Corredor de Seguros, Coach 

certificado por ASESCO, 

Practitioner en PNL. 

Experiencia de más de 25 años, 

vendiendo, formando, dirigiendo 

equipos y creando empresas. 

 


